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STRESZCZENIE. W artykule poddano analizie krajowy rynek wêgla energetycznego oferowanego na
sk³adach opa³owych autoryzowanych sprzedawców spó³ek wêglowych w latach 2009–2010.
W sieci sprzedawców, najwiêcej punktów sprzeda¿y wêgla w kraju maj¹ sk³ady handluj¹ce
wêglem Katowickiego Holdingu Wêglowego SA (48% udzia³u) oraz Kompanii Wêglowej SA
(47%). Pod wzglêdem geograficznym najwiêksza koncentracja autoryzowanych punktów
sprzeda¿y wêgla przypada na województwa: ma³opolskie (25%, 310 sk³adów), œl¹skie i wiel-
kopolskie (po 14%, odpowiednio: 173 i 175 sk³adów). Porównuj¹c ceny na sk³adach opa-
³owych w woj. œl¹skim z cenami na sk³adach w innych województwach stwierdzono, ¿e
najmniejsze ró¿nice wystêpuj¹ w woj. ma³opolskim (np. w roku 2009 – œrednio o 66 z³/tonê, tj.
o 13%), zaœ najwy¿sze – w woj. wielkopolskim (o ok. 94 z³/tonê, tj. o 18%). Przedstawiono
równie¿ oferty internetowe cen wêgli krajowych i rosyjskich w sortymentach: mia³, orzech
i groszek, w okresie od stycznia 2009 do czerwca 2010. Z porównania wymienionych cen
wynika, ¿e dla krajowego odbiorcy niemal w ca³ym analizowanym okresie wêgiel pochodz¹cy
z importu stanowi³ atrakcyjniejsz¹ ofertê (œrednio o 6%, tj. ok. 2 z³/GJ).
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Wprowadzenie

Spó³ki wêglowe realizuj¹ sprzeda¿ wêgla dla tzw. odbiorców pozaumownych poprzez
ogólnopolsk¹ sieæ sprzedawców handlowych. Wœród nich wystêpuj¹ du¿e firmy handlowe
(np. CZW Wêglozbyt SA – wchodz¹cy w sk³ad grupy kapita³owej KW SA, czy spó³ka
Katowicki Wêgiel Sp. z. o.o. – powsta³a w wyniku komercjalizacji czêœci pionu handlo-
wo-rynkowego KHW SA), a tak¿e autoryzowani sprzedawcy (tzw. dealerzy) oraz sk³ady
opa³owe. Z analizy sieci sprzedawców spó³ek wêglowych wynika, ¿e g³ówne punkty sprze-
da¿y wêgla w kraju skoncentrowane s¹ w rêkach sk³adów handluj¹cych wêglem Ka-
towickiego Holdingu Wêglowego SA (z udzia³em w rynku wynosz¹cym prawie 48%) oraz
Kompanii Wêglowej SA (ok.o 47% udzia³u) (tab. 1).

Pod wzglêdem geograficznego rozmieszczenia sk³adów opa³owych, najwiêksza koncen-
tracja autoryzowanych punktów sprzeda¿y wêgla przypada na województwa: ma³opolskie
(25%, tj. 310 sk³adów), œl¹skie i wielkopolskie (po 14%, odpowiednio: 173 i 175 sk³adów).
Pogl¹dow¹ mapê przedstawiaj¹c¹ liczbê autoryzowanych punktów sprzeda¿y spó³ek wê-
glowych w poszczególnych województwach przedstawiono na rysunku 1. Dodatkowo na
mapie zaznaczono okrêgi o promieniach obrazuj¹cych odleg³oœci od krajowych centrów
wydobywczych: Œl¹ska (za punkt odniesienia przyjêto Katowice) oraz LW Bogdanka,
a tak¿e g³ówne kolejowe przejœcia graniczne, przez które importowany jest wêgiel.

Podstawowym nabywc¹ wêgla ze sk³adów opa³owych jest sektor drobnych odbiorców.
Zu¿ycie wêgla kamiennego w kraju wed³ug danych GUS za rok 2008 [1] wynios³o ogó³em
80,3 mln ton, z czego sektor drobnych odbiorców (rolnictwo, gospodarstwa domowe oraz
pozostali odbiorcy) zu¿y³ 11,6 mln ton (14% udzia³u w ogólnym zu¿yciu). Natomiast
najwiêcej – bo ponad po³owê zu¿ycia – przypad³o na elektrownie i elektrociep³ownie (43,6
mln ton), co ilustruje rysunek 2.

Z danych GUS [1] wynika równie¿, ¿e pod wzglêdem geograficznej struktury zu¿ycia
wêgla kamiennego przez sektor drobnych odbiorców, najwiêksze zu¿ycie tego surowca ma
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TABELA 1. Sieæ sprzedawców handlowych spó³ek wêglowych, stan na koniec lipca 2010 r.

TABLE 1. Net of coal dealers associated with particular coal companies as of end of July 2010

Wyszczególnienie Dealerzy Sk³ady opa³owe Dealerzy/Sk³ady opa³owe Udzia³ w rynku

KHW SAa) 204 393 597 47,8%

KW SAb) 91 490 581 46,6%

PKW SAc) – – 49 3,9%

LW Bogdanka SAd) – – 21 1,7%

Ogó³em kraj 1 248 100,0%

�ród³o: opracowano na podstawie danych spó³ek wêglowych: a) [7], b) [8], c) [11], d) [9]
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Rys. 1. Struktura geograficzna sieci sprzedawców handlowych spó³ek wêglowych wed³ug województw, stan na
koniec lipca 2010

�ród³o: opracowanie w³asne

Fig. 1. Geographic structure of coal companies’ dealers in voivodeships, as of end of July 2010
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�ród³o: [1]

Fig. 2. Structure of hard coal consumption in Poland in 2008



miejsce w woj. mazowieckim i œl¹skim (po 1,5 mln ton, tj. po 13% udzia³ów w tym sektorze),
zaœ najmniejsze – w woj. lubuskim (0,2 mln ton tj. 2% udzia³ów).

1. Ceny wêgla kamiennego na sk³adach opa³owych

Geograficzne zró¿nicowanie wystêpuje nie tylko pod wzglêdem zu¿ycia wêgla w po-
szczególnych województwach czy liczby sk³adów opa³owych, ale tak¿e ze wzglêdu na ceny
zbytu wêgla w tych sk³adach. To zagadnienie ilustruje rys. 3, na którym zestawiono ceny
(netto) wêgla (gat. I) loco sk³ad opa³owy w tych województwach, w których zu¿ycie wêgla
w sektorze drobnych odbiorców by³o najwy¿sze. Wykres sporz¹dzono na podstawie danych
ARE [3].

Porównuj¹c ceny na sk³adach opa³owych w woj. œl¹skim z cenami na sk³adach w innych
województwach (rys. 4) zauwa¿a siê, ¿e najmniejsze ró¿nice wystêpuj¹ w woj. ma³opolskim
(np. w roku 2009 – œrednio o 66 z³/tonê, tj. o 13%), zaœ najwy¿sze – w woj. wielkopolskim
(o 94 z³/tonê, tj. o 18%).
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Rys. 3. Ceny (netto) wêgla na sk³adach opa³owych; styczeñ 2009 – maj 2010
�ród³o: opracowanie w³asne na podstawie danych [3]

Fig. 3. Net coal prices at coal depots; January 2009 – May 2010



2. Porównanie ofert wêgli krajowych i wêgli pochodz¹cych

z importu

Od dwóch lat na krajowych sk³adach opa³owych zauwa¿a siê intensyfikacjê dostaw
wêgla z importu, szczególnie z krajów by³ego Zwi¹zku Radzieckiego. Kolejowe dostawy
wêgla z Rosji, Ukrainy i Kazachstanu w roku 2008 stanowi³y 51% przywiezionego wêgla,
zaœ w roku 2009 – 64% [7].

W kolejowych dostawach wêgla z importu g³ówn¹ rolê odgrywaj¹ przejœcia kolejowe
w Braniewie, KuŸnicy Bia³ostockiej i Terespolu, przez które w roku 2009 wwieziono
w sumie 75% rosyjskiego wêgla [2]. Lokalizacjê g³ównych kolejowych przejœæ granicznych
pokazano na rysunku 1.

W zwi¹zku z tym, ¿e rosyjski wêgiel sta³ siê tak mocnym konkurentem dla rodzimego
surowca, przeprowadzono porównanie ofert cenowych wêgli krajowych i rosyjskich.

Zebrane informacje pochodzi³y z internetowych ofert sk³adów opa³owych. Wybrano
oferty aktualne w poszczególnych kwarta³ach roku 2009 oraz pierwszej po³owy 2010.
Oferty dotyczy³y zarówno wêgli krajowych, jak i importowanych zza wschodniej granicy.
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Rys. 4. Ró¿nice cen wêgla (netto) na sk³adach opa³owych w wybranych województwach w porównaniu do woj.
œl¹skiego; styczeñ 2009 – maj 2010

�ród³o: opracowanie w³asne

Fig. 4. Difference in net coal prices at coal depots in selected voivodships in comparison to the Slaskie
voivodeship; January 2009–May 2010



Wynik zilustrowano na rysunku 5 w rozbiciu na sortymenty mia³owe (rys. 5a), orzechy
(rys. 5b) i groszki (rys. 5c).

Ceny wêgli importowanych w ofertach czêsto przedstawiane by³y w dolarach amery-
kañskich lub w euro. W takich przypadkach przeliczono je na z³ote wed³ug kursu NBP [11].
W kolejnym kroku wszystkie ceny wyra¿one w z³/tonê przeliczono na z³/GJ, dziêki czemu
mo¿liwe by³o bezpoœrednie porównanie cen wêgli o zró¿nicowanej jakoœci.

W analizowanym przedziale czasowym zmiany cen wêgli importowanych wykazywa³y
wiêksz¹ zmiennoœæ (szczególnie dla sortymentów mia³owych) ni¿ oferty krajowe. Rozrzut
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Rys. 5. Oferty cenowe (netto) wêgli krajowych i importowanych wed³ug sortymentów, lata 2009–2010,
informacje kwartalne

�ród³o: opracowanie w³asne

Fig. 5. Offers of domestic and imported coal prices by size grades, 2009–2010 quarterly data



cenowy importowanych orzechów i groszków mieœci³ siê w wê¿szych zakresach ni¿ wêgli
pochodz¹cych z rodzimej produkcji. Miêdzy minimaln¹ a maksymaln¹ cen¹ dla wspo-
mnianych sortymentów, ró¿nica wynosi³a odpowiednio: 2,8 z³/GJ i 3,3 z³/GJ i by³a ni¿sza od
oferty krajowej o 33% i 38%.

G³ówny wniosek nasuwaj¹cy siê z tego porównania jest taki, ¿e niezale¿nie od sor-
tymentu, dla krajowego odbiorcy oferty cenowe wêgli importowanych by³y ofertami atrak-
cyjniejszymi. I tak na przyk³ad w roku 2009 oferty wêgli importowanych by³y tañsze od ofert
wêgli krajowych œrednio o 5–6% (tj.: o 1,76 z³/GJ dla mia³ów, 2,35 z³/GJ dla orzechów
i o 1,86 z³/GJ dla groszków).

W tabeli 2 pokazano, jakimi parametrami jakoœciowymi (tj. wartoœci¹ opa³ow¹ i za-
wartoœci¹ siarki) cechowa³y siê analizowane oferty wêgli krajowych i importowanych.
Dodatkowo, w celu przybli¿enia porównania tych ofert, dla ka¿dego sortymentu oraz
rozwa¿anego parametru zamieszczono najczêœciej wystêpuj¹c¹ wartoœæ w ca³ym analizo-
wanym okresie.

Bior¹c pod uwagê jakoœæ wêgla, charakterystyczn¹ cech¹ ofert wêgli importowanych
by³o to, ¿e w stosunku do wêgli krajowych, we wszystkich sortymentach posiada³y one
ni¿sze zawartoœci siarki (od 0,3 do 0,6%), zaœ w przypadku mia³ów – wy¿sze wartoœci
opa³owe (od 19 do 27 MJ/kg).

Ze wzglêdu na sposób prezentacji danych o cenach wêgla w ogólnie dostêpnych sta-
tystykach górnictwa [6] i energetyki [3] nie mo¿na dokonaæ podobnego porównania
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TABELA 2. Wartoœci opa³owe oraz zawartoœci siarki w ofertach wêgli krajowych i importowanych
wed³ug sortymentów, lata 2009–2010

TABLE 2. Calorific value and sulfur content in offers for sale of domestic and imported coal by size
grades, 2009–2010

Wyszczególnienie
Kraj Import

zakres najczêœciej zakres najczêœciej

Mia³

cena [z³/GJ] 10,0–19,6 ok. 13,8 8,7–20,7 ok. 13,4

Qir [MJ/kg] 19–25 ok. 21 19–27 ok. 22

zaw. siarki [%] 0,8–1,4 ok. 0,8 0,3–0,8 ok. 0,4

Orzech

cena [z³/GJ] 13,6–22,0 ok. 15,8 13,9–16,7 ok. 16,0

Qir [MJ/kg] 21– 29 ok. 25 23–27 ok. 24

zaw. siarki [%] 0,8–1,1 ok. 1,1 0,4 ok. 0,4

Groszek

cena [z³/GJ] 12,2–20,9 ok. 15,1 12,5–15,8 ok. 15,0

Qir [MJ/kg] 22–29 ok. 25 24–27 ok. 24

zaw. siarki [%] 1,0 ok. 1,0 0,4 ok. 0,4

�ród³o: opracowanie w³asne



(w z³/GJ) cen wêgla w sprzeda¿y krajowych kopalñ oraz przeciêtnych cen na sk³adach
opa³owych w poszczególnych województwach, monitorowanych przez ARE. Oba te Ÿród³a
podaj¹ tylko ceny w z³/tonê (bez informacji o œrednich parametrach jakoœciowych i sor-
tymentach wêgla).

Dla zobrazowania zmiennoœci cen wêgla w czasie, na rysunku 6 zestawiono œrednie
miesiêczne ceny wêgla kamiennego loco sk³ad opa³owy dla województw o najni¿szych
i najwy¿szych cenach (wed³ug danych ARE [3]) oraz œredni¹ cenê sprzeda¿y wêgla ener-
getycznego loco kopalnia (wg danych Ministerstwa Gospodarki [6]). Analiz¹ objêto okres
od stycznia 2009 do maja 2010 roku.

To porównanie daje ogólny pogl¹d o poziomie cen i ich zmianach w analizowanym
okresie. Nale¿y jednak¿e mieæ na uwadze, ¿e nie mo¿na tych cen porównywaæ wprost, gdy¿
nie jest znana jakoœæ wêgla.

Nie jest zaskakuj¹cym fakt, ¿e najni¿sze ceny na sk³adach opa³owych wystêpowa³y
blisko g³ównego centrum wydobywczego, którym jest województwo œl¹skie. Natomiast
pewne zdziwienie mo¿e wzbudzaæ pozycja województwa lubuskiego, w którym odno-
towywane s¹ najwy¿sze w kraju ceny na sk³adach opa³owych.

Intuicyjnie wydawaæ by siê mog³o, ¿e odbiorca kupuj¹cy wêgiel na sk³adach w woje-
wództwach po³o¿onych w relatywnie bliskiej odleg³oœci od dostawcy krajowego otrzyma
atrakcyjn¹ (dla niego) ofertê cenow¹. Jednak¿e na tê cenê wp³ywa nie tylko poziom cen
krajowego producenta i koszty transportu (z kopalni do odbiorcy – tutaj: do sk³adu opa³o-
wego), ale tak¿e dostêpnoœæ do konkurencyjnych Ÿróde³ wêgla, jakim s¹ wêgle pochodz¹ce
z importu. A ta konkurencyjnoœæ warunkowana jest odleg³oœci¹ od granicy (morskiej czy
l¹dowej).

Dla woj. lubuskiego, œrednia odleg³oœæ do Œl¹ska wynosi oko³o 330 km, zaœ do wschodniej
granicy l¹dowej – sk¹d realizowane s¹ najwiêksze dostawy wêgla do Polski – oko³o 620 km.

Poniewa¿ mówimy tu o cenach na sk³adach opa³owych, które sprowadzaj¹ mniejsze
partie wêgla (transportem kolejowym lub samochodowym), mniejsze znaczenie ma tu fakt
relatywnie niewielkiej odleg³oœci do najbli¿szych dostaw drog¹ morsk¹ (ok. 200 km do portu
w Szczecinie).

Na rysunku 6 pokazano równie¿ zmiennoœæ œredniej ceny wêgla rosyjskiego, ofero-
wanego w portach ba³tyckich w sprzeda¿y na rynku spot (cena FOB Rosja Ba³tyk). Cenê tê
obliczono jako œredni¹ miesiêczn¹ z notowañ, zamieszczanych w [4, 5]; dane Ÿród³owe
przeliczono na z³ote kursem NBP [11].

Wydawnictwa [4, 5] zbieraj¹ informacje na temat cen wêgla oferowanego przez du¿e
spó³ki eksportuj¹ce ten surowiec drog¹ morsk¹ (np. SUEK czy KRU). Bez wiêkszego b³êdu
mo¿na jednak za³o¿yæ, ¿e podobnie kszta³towa³yby siê oferty spot na granicy l¹dowej.

Oferty spot FOB Rosja Ba³tyk zmieniaj¹ siê zgodnie z tendencjami panuj¹cymi na
miêdzynarodowych rynkach wêgla. Natomiast œrednie ceny sprzeda¿y krajowych pro-
ducentów oraz ceny na sk³adach opa³owych id¹ odmiennym rytmem. Przyk³adowo, obser-
wowany od lutego br. spadek cen na sk³adach opa³owych mo¿na wi¹zaæ ze zmniejszeniem
zainteresowania wywo³anym koñcem okresu grzewczego. Nie widaæ tu równie¿ wp³ywu
wzrostu stawek w przewozach kolejowych, jakie od stycznia 2010 wprowadzi³ g³ówny
przewoŸnik krajowy PKP Cargo.
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Podsumowanie

Pod wzglêdem zu¿ycia rynek drobnych odbiorców jest trzecim konsumentem wêgla
kamiennego w kraju. G³ówne punkty sprzeda¿y wêgla w tym segmencie rynku skoncen-
trowane s¹ w obrêbie sk³adów handluj¹cych wêglem KHW oraz Kompanii Wêglowej.
Struktura geograficzna sieci handlowców pokazuje, ¿e najwiêksza koncentracja autoryzo-
wanych punktów sprzeda¿y wêgla przypada na województwa: ma³opolskie, œl¹skie i wielko-
polskie. Pod wzglêdem konsumpcji wêgla kamiennego najwiêksze zu¿ycie przypada na woj.
mazowieckie i œl¹skie, zaœ najmniejsze – na woj. lubuskie.

Interesuj¹co przedstawia siê porównanie cen wêgla na sk³adach w poszczególnych
województwach. Oczywiœcie, najni¿sze ceny wystêpowa³y na sk³adach po³o¿onych w pob-
li¿u Œl¹ska, natomiast najwy¿sze – w woj. lubuskim. Wydawa³oby siê, ¿e wraz ze wzrostem
odleg³oœci od g³ównych centrów wydobywczych bêdzie równie¿ wzrastaæ cena wêgla.
Tymczasem okazuje siê, ¿e istotnym czynnikiem cenotwórczym jest równie¿ dostêpnoœæ do
konkurencyjnych dostaw wêgla z importu. Dla woj. lubuskiego œrednia odleg³oœæ do Œl¹ska
wynosi oko³o 330 km, zaœ do najwiêkszego kierunku dostaw z importu – granicy wschod-
niej – drugie tyle.
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Fig. 6. Comparison of net coal prices at coal depots, ex-mine producer’s prices and spot FOB Russia Baltic,
January 2009 – May 2010



Natomiast z analizy ofert, zamieszczanych na stronach internetowych poszczególnych
poœredników wynika, ¿e dla krajowego odbiorcy, kupuj¹cego wêgiel na sk³adach opa³o-
wych, wêgiel pochodz¹cy z importu stanowi³ atrakcyjniejsz¹ ofertê (œrednio o 6%, tj.
o 2 z³/GJ) niemal w ca³ym analizowanym okresie.
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Katarzyna STALA-SZLUGAJ

Steam coal prices in offers of trade agents

Abstract

Paper presents an analysis of steam coal prices at domestic market, which are offered by coal
company’s authorized dealers at their depots. The analysis of authorized dealers network shows, that
the main coal yards (depots) are associated with Katowicki Holding Weglowy SA (share of 48%) and
Kompania Weglowa SA (share of 47%). In respect of geographic structure most of authorized dealers
are located in voivodeships: Malopolskie (25%, 310 coal depots), Slaskie and Wielkopolskie (14%
each one, appropriately: 173 and 175 coal depots). The comparison of coal prices show, that the least
difference between the Slaskie voivodeship and other voivodeships are in the Malopolskie voi-
vodeship (e.g. on average 66 PLN/t or 13% in 2009), the greatest – in the Wielkopolskie voivodeship
(on average 94 PLN/t or 18%). The web offers of domestic and Russian coal prices in coal yards have
been also discussed (for size grades: coal fines, nut coal and pea coal) within a period of January
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2009–June 2010. The comparison shows, that offers of imported coal were more attractive for
domestic buyer during whole analyzed period (on average 6% or 2 PLN/GJ).

KEY WORDS: coal, coal yard, coal price, coal import




